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Si uno lee los trabajos de algunos economistas de prineipios de la dé-
cada del 20, seguramente saldrid convencido que el horizonte tecnoldgico
que en ese momento podia concebirse, no era demasiado amplio; da la im-
presién que para los estudiosos del problema, todo estaba inventado. Lle-
gaha a su fin, en realidad, una etapa en la historia de la innovacién, earac-
“terizada por el acceso del hombre a las “Leyes fundamentales del conoci-
miento’”; ¥ su aplicacién a las actividades productivas.

Se habian descubierto las formas elementales de producir energia, de
transportarse, v de producir bienes en forma masiva; sin embargo Kuz-
nets [1] dice: “20 afios atras, Julius Wolf, en una de sus leyes de desacelera-
cién del progreso, afirmaba que si bien cada mejora téenica nos permite
avanzar algo, siempre deja menos por mejorar. Debemos demostrar ese
retardo en el progreso téenico que estd teniendo lugar, aunque distinguiendo
las industrias extractivas de las manufactureras, donde el espectacular
avance de los primeros afios puede ocultar la realidad”.

Las razones de este pesimismo, pueden encontrarse en las caracteris-
ticas de la investigacién y la innovacién. Se trataba, fundamentalmente,
de descubrimientos con bajo contenido de ciencia; y no interconectados
entre si. La tasa de imitacién era baja y consecuentemente, los grandes
inventos eran aprovechados por pocas firmas. Por otro lado, la innovacién
por parte dellas’empresas, se daba especialmente en el campo de procesos
con objetivos de reduceién de costos mientras que los productos permane-
cian en el mercado largo tiempo en su forma “‘original.

En este marco; y en particular dado el efecto de retardo que las indus-
trias de baja tasa de mejora técnica podian ejercer sobre otras ligadas a ellas,
como consecuencia de la poca interconexién entre los descubrimientos,
parece légico que para los economistas de la época, el horizonte tecnolégico
estuviese peligrosamente cercano.
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Sin embargo, las condiciones del desarrollo del capitalismo, en particu-
lar en Estados Unidos, no habrian de dar la razén al “pesimismo” tecno-
l6gico.

La accién del empresario innovador “schumpeteriano’, la gran con-
centracién de capital y la apertura masiva de mercados de exportacion,
permitirfan extraer grandes beneficios, en particular a través de la produc-
cién en gran escala y la consiguiente reduccién de costos. En este proceso
el estimulo a la innovacién estaba dado por la posibilidad, a través de po-
siciones competitivas de precios, de accesién a mercados locales e interna-
cionales en permanente expansién.

Con todo, los perfodos de maduracién en la aplicacién de los conoci-
mientos a la actividad productiva, eran relativamente prolongados, lo cual
puede atribuirse a la dindmica de un sistema competitivo que no ejercia
significativas presiones sobre los empresarios, ya que las posibilidades de
violentos cambios en las posiciones relativas en los mercados, eran limitadas.

Cuabro T

TIEMPO PROMEDIO DE DESARROLLO DE INNOVACIONES
TECNOLOGICAS SELECCIONADAS

Epoca Tiempo de incubacién Desarrollo Comercial Total
1885-1919 30 afios 7 afios 37 afios
1920-1944 16 » 8 » 24 »
1945-1964 9 » 5 » 15 »

Fuente: Mansfiend 1

La década del 50, habrd de marcar un corte fundamental en las ca-
racteristicas de las pautas de innovaecidén del capitalismo moderno. El elemen-
to clave de esta ‘“‘nueva época”, estd dado por el avance tecnolégico aso-
ciado a la carrera espacial, que recoge la herencia de los adelantos obtenidos
durante la II Guerra Mundial. La puesta en 6rbita del Sputnik ruso, pone
a Estados Unidos, sobre aviso de su atraso relativo; y concurrentemente
el informe Connan advierte al gobierno de los profundos cambios que son
necesarios en el sistema educativo y de creacién, para hacer frente a este

nuevo desafio de la teenologia.

El Estado pasa a ocupar el lugar central en el financiamiento y la
promocién de la investigacién, produciendo un formidable avance en los
conocimientos y la capacitacién de personal cientifico de alto nivel.

1 MaNsFIELD [13].



ALGUNAS IDEAS PARA UN NUEVO ENFOQUE DE LA... 137

Cuabro II

U. 8. A
GASTOS FEDERALES PARA ID, POR DESTINO: 1940-1966

(millones u8s)

Departamento o Agencia 1940 1948 1956 1964 1966
Agricultura ................ ... 29,1 42,4 87,7 183,4 257,7
Comercio ..................... 3,3 8,2 20,4 84,5 93,0
Defensa .........cocooo. ... 26,4 592,2 | 2.639,0 | 7.517,0 | 6.880,7
Salud y Edueacién ............ 2,8 22,8 86,2 793,4 963,9
Energfa Atémica .............. — 107,5 4740 | 1.505,0 | 1.559,7
NASA. oo 2,2 37,5 71,1 | 4.171,0 | 5.100,0

Fuente: Mansfieid, pp. 163

Las caracteristicas de la investigacion financiada por el gobierno bési-
camente a través de contratos con el sector industrial privado y las uni-
versidades, hacen mucho mayor el efecto de difusién de los resultados sobre
las actividades productivas. Asimismo, dado que los proyectos que se en-
caran son generalmente complejos (desarrollo de armas, aviones, vehiculos
espaciales), otra caracteristica relevante de la accién gubernamental en
Estados Unidos, es que produce un flujo muy amplio de conocimientos
interconectados.

En sintesis, a partir del inicio de esta intervencién masiva del Estado
norteamericano en el financiamiento y la realizacién de investigaciones,
cambian fundamentalmente las pautas de innovacién de las grandes em-
presas de aquel pais, extendiendo este cambio a toda su 4drea de influencia.

La innovacién ya no se debe méis al “empresario schumpeteriano”,
que mueve paulatinamente, y por su propio empuje, al sistema capitalista
en la busqueda de posiciones en el mercado y por tanto de beneficios. El
Estado, a través del flujo de conocimientos que directa o indirectamente
genera, se convierte en un elemento de presidn externa al empresario, que
le abliga a innovar permanentemente, so pena de quedar marginado. La
razén de ello debemos buscarla en la mayor disponibilidad de investiga-
ciones de alto nivel, y de conocimientos muy interconectados entre si, que
rdpidamente quedan técnica y econémicamente obsoletos, a los cuales puede
acceder loda la industria. '

Al mismo tiempo, la politica econémica de Estados Unidos, se vuelve
definitivamente ‘“‘neokeynesiana’, en un abierto esfuerzo por reducir al
minimo las fluctuaciones de la demanda global. Esto produce una trans-
formacién en la estructura de integracion de las empresas oligopdlicas, que
se mueven en un contexto de precios administrados,
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Usando el andlisis de Furtado?; vemos que: “Las formas tradicionales
de la concentracién del poder econémico tenian por objeto asegurar la coor-
dinacién de las fases complementarias de un proceso productivo (integra-
cién vertical) o el control del mercado de un producto (integracién hori-
zontal). En la economia de precios administrados, cuyo dinamismo deriva
de la introduccién de nuevos productos y de la posibilidad de condicionar
el comportamiento del consumidor, la forma tradicional de integracidon
horizontal perdié gran parte de su interés. Por otra parte, a partir del mo-
mento en que el nivel de la demanda global tiende a presentar una tasa de
crecimiento cstable, son las fluctuaciones sectoriales, es decir las modifi-
caciones en la composicién de la demanda global, el elemento perturbador
del nivel de actividades de la empresa. En otras palabras, atn cuando la
demanda global se expande regularmente, la demanda de ciertos productos
estard en declinacién absoluta o relativa, en beneficios de otros. Siendo
esto asi, cuando mayor es el nlimero de mercados en que actia una empresa,
mayor serd la probabilidad que ella tendrd de protegerse contra movimientos
adversos de la demanda’.

De la confluencia de ambos factores: la intervencion del Estado en el
impulso de la creacién tecnoldgica y la modificacin de los modos operati-
vos de las grandes concentraciones industriales, surgen las nuevas caracte-
risticas “del ciclo del producto”, que difieren sustancialmente de los andli-
sis “clésicos” intentados por Vernon, Hirsch, y otros®.

Las “Nuevas”’ pautas de innovacion

El elemento definitorio de las nuevas pautas de innovacion estd dado
por la velocidad con la que los adelantos tecnolégicos son incorporados
a los bienes de consumo final, determinando su permanente diferenciacién.

La gran capacidad tecnoldzica puesta sl servicio de la industria, hace
que en el mismo momento en que un bica es lanzado al mercado, la tecno-
logia que tiene incorporada sea susceptible de apropiacién (y reproduceién)
universal. Por lo tanto, el tiempo que pasa hasta que otro bien, ofreciendo
un modo de satisfacer una necesidad similar al del bien original, aparezca
en el mercado, dependerd de las posibilidades tecnoldgicas de la compe-
tencia para la puesta en produccién del mismo. Esto significa, en principio,
poseer instalaciones productivas flexibles, capacidad financiera y una po-
sicién comercial que permita fdcil acceso a los mercados.

Suponiendo algtin grado de homogeneidad en la competencia —fun-
damentalmente en lo que hace a accesién a mereados— luego de la aparieién
del producto competidor, habri un perfodo en el cual la preeminencia se
deberd a la relacién de precios. Pero la supremacia por razén de precios
no seri perenne, en tanto que exista un flujo de conocimientos disponibles
que permita diferenciar el producto original, agregdndole lo que Lancaster®

o

2 Furtapno, CeLso [2].
3 Vernown, H. [4]; Hirscu [5]; HuFBATER [6].
¢ LancastER, K. [7], [8].
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ha dado en llamar “caracteristicas’. Este producto —original— diferen-
ciado, es impuesto a través de los medios masivos de propaganda, como
una nueva manera de satisfacer Ia necesidad “primitiva’ siguiendo el elemen-
to motor del capitalismo oligopolista moderno: el condicionamiento de la
demanda, por la accién de la oferta.

Asi el eiclo de vida de un producto de consumo final, puede concebirse
como una sucesién de las etapas antes descriptas, a través de las cuales
las firmas tratan de ganar tramos de demanda, introduciendo un flujo con-
tinuo de modificaciones sobre el bien original. Tales modificaciones son
ecneralmente el resultado dé Tas actividades de ingenierfa de producto de la
firma, ya que la introduccién de la caracteristica no cambia necesariamente
tal producto original, ni su proceso de fabricacién.

El conocimiento anticipado de la existencia de este ciclo del producto,
puede hacer que las firmas tecnolégicamente més dindmicas, cuenten con
un “stock” de innovaciones “diferenciales’”’, que vayan lanzando al mer-
cado, a medida que su posicién relativa en el mismo, asf lo exija.

Creemos que este proceso de diferenciaciones sucesivas, apoyadas en la
capacidad financiers v tecnolégica de los oligopolios, y teniendo como marco
el apoyo indirecto del poder de compra del FEstado norteamericano y su
politica anticiclica, marea una nueva etapa en la evolucién del capitalismo;
habiendo hecho variar —principalmente— los perfodos de amortizacién
del capital de las unidades productivas que se hallan embarcadas en él.

A nivel de comercio internacional, la presencia de un pais con una eco-
nomia altamente flexible, que le permite reasignar rdpidamente sus recursos,
v una capacidad de creacién (y diferenciacién) teenoldgica apreciable —Ja-
pén—, refuerza el incentivo para que las corporaciones transnacionales
aceleren el proceso.

Las nucvas pautas de innovacion, y los patses dependientes

Tiste esquema, que hemos descripto como caracterizado por la sucesion
de diferenciaciones sobre un bien original de consumo final, ¥ la consecuente
aceleracién en los perfodos de amortizacion del capital, tiene serias conse-
cuencias sobre las economias de los paises que reciben capital y tecnologia
extranjera —especialmente norteamericana—, a través de la accién de las
corporaciones multinacionales.

Para caracterizar el tipo de pafs al cual hemos de referir nuestro andlisis,
podriamos definir los siguientes elementos:

— un sistema politico altamente permisivo, que favorece, o al menos no
restringe la inversidn extranjera.
— Io industria, dividida en dos sectores.
a) un sector moderno, oligopélico, con predominio de firmas extranjeras
con gran capacidad financiera v disponibilidad de tecnologia prove-

niente de las casas matrices. Este sector tiene una tasa de crecimiento
superior al promedio del sector manufacturero como un todo.
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b) un sector tradicional, con preeminencia de firmas nacionales limi-
tada capacidad financiera, y que obtiene su tecnologia desde el exte-
rior a través de ‘“‘contratos por paquetes” y no a través de un flujo
continuo. Este sector, que tiene una tasa de crecimiento menor que
el promedio, comprende muchas industrias ligadas a materias primas
nacionales: alimentos y bebidas, textiles, etc.

— una politica tradicional de proteccionismo, segin el esquema de susti-
tucién de importaciones.

— una estructura social con expectativas de movilidad en sus miembros,
por tanto, con gran efecto demostracién desde fuera del pafs, y dentro
de la estructura social local.

— un mercado relativamente reducido, con bajo crecimiento demografico
vy donde se ha completado el proceso de sustitucién de importaciones
en la cuasi-totalidad de bienes de consumo final.

En este sistema de capitalismo oligopolista dependiente, el comporta-
miento de las firmas productoras de bienes de consumo final, difiere del
que se dio en el apogeo del proceso de sustitucién de importaciones. En tal
etapa, se brindaba a las firmas, por el lado de la demanda, una considerable
capacidad de absorcién de los productos fabricados localmente; debido
especialmente al sistema de proteccién implantado y en algunos casos —Ar-
gentina— a un sensible proceso de redistribucién de ingresos.

Tal comportamiento, era asimismo reflejo de las earacteristicas tecno-
légicas prevalecientes en los paises inversores —en particular, Estados
Unidos—, tendientes a una disminucién de costos, aprovechamiento de las
economias de escala; y en general un sistema de competencia basado en
una mayor elasticidad precio de la demada, que seguiria con mds fideli-
dad un ciclo del producto “a la Vernon”.

Las filiales de empresas multinacionales, radicadas en paises con las
caracteristicas arriba descriptas, reciben de sus casas matrices tecnologia
por “flujos’; esto es, pueden acudir permanentemente a un stock de cono-
cimientos que estd disponible, sea por la propia creacién de sus matrices, sea
por que estas los han comprado en el mercado de conocimientos, y los han
va usado en sus propios pafses. Desde el punto de vista tecnolégico, esto
significa que: )

a) estdn disefiadas para escalas de produccién mucho mayores que
las ofrecidas por el mercado local;

b) en general requieren una relacién capital y trabajo mayor que la
econémica y socialmente Gptima para el pafs.

Esta directa conexién tecnoldgica entre matriz y filial, hace que el
ciclo del producto de un pais dependiente, sea una funcién de:
a) las caracteristicas de diferenciacién de los productos en el pais

“madre”, y la consecuente pauta de amortizacion del capital adop-
tada.

b) de las sefiales que da el mercado local, indicando la necesidad de
introducir diferenciaciones en los productos,
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El acortamiento en el ciclo vital de los productos de consumo final
en los pafses capitalistas avanzados, impone la necesidad de una consecuente
renovacién del capital utilizado para producirlo. Las filiales de las empresas
que se hallan embarcadas en este proceso, son un excelente medio para
continuar la amortizacién de la tecnologia e instalaciones productivas que
ya resulten econémicamente obsoletas en el pais de origen. Ello, natural-
mente, no seria posible si no se hubiesen impuesto previamente similares
pautas de consumo en el pafs dependiente.

El hecho que no todos los paises del mundo estén en condiciones po-
liticas o socio-econémicas de responder a un esquema de diferenciaciones
continuas, nos lleva a pensar que las empresas multinacionales “colocan”
diversas etapas de la vida de un bien en diferentes paises subdesarrollados,
segtn el estadio de dependencia en el cual se hallen. Comenzando por las
etapas mas primitivas —tecnolégicamente hablando— se llega a grados
cada vez mayores de sofisticacién, a medida que aumenta el ingreso, y las
expectativas de movilidad son alentadas por el aparato publicitario. Ello
permite tener tecnologia amortizdndose permanentemente en todo el mundo,
atin cuando se haya convertido en obsoleta en el pais de origen muchos afios
antes.

Efectos locales de las nuevas paulas de innovacion

El “reflejo’”’ en el pafs de las pautas de innovacién y amortizacién del
capital de los paises centrales, no es sino el producto de una estructura
industrial deformada que permite y acentta la accién de las corporaciones
multinacionales en el seguimiento de dichas pautas. '

Tal directa interconexién tecnolégica entre matriz y filial, da ganancias
extraordinarias a los oligopolios que pueden seguir el proceso de referencia;
va que el ingreso marginal derivado de cada diferenciacién, puede ser sensi-
blemente mayor que el costo marginal asociado a la misma. Tal mayor
ingreso no implica necesariamente una mayor ocupacién de factores pro-
ductivos locales, ya que puede actuarse sobre la misma linea del producto
original; y solo pagar royalties por el agregado de la ‘“‘caracteristica’.

En términos financieros, el ciclo del producto de lenta maduracién
implica inicamente el pago por la tecnologia asociada al bien original, mien-
tras que en este nuevo proceso es necesario pagar ademds por todas las
diferenciaciones agregadas que significan nuevas patentes, licencias, ete.

El proceso de diferenciaciones continuas, disminuye la elasticidad
de sustitucién de dicho sector “moderno” de la economia. La adicién de
caracteristicas a los bienes de consumo, implica una cada vez mayor inten-
sidad de capital por unidad de producto; lo cual sigue las pautas de evolu-
cién tecnolégica impuestas desde la casa matriz. Si aceptamos que el man-
tenimiento de las posiciones relativas en el mereado estd dado bisicamente
por este aspecto, ello impide “volver atrds’ en el proceso. En otras palabras,
la préxima modificacién en el producto deberd ser de una mayor sofistica-
cién y —consecuentemente— de mayor intensidad de capital. Este puede
ser un punto muy interesante a considerar cuando se intentan politicas
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de subsidio al uso del factor frabajo, sin tomar en cuenta que en muchos
casos la estructura tecnoldgica “‘racional” para los empresarios no estd de-
terminada por los precios relativos de los factores, sino por una restriccién
impuesta del lado del producto y su grado de sofisticacion.

Los elementos recién mencionados, pueden citarse como una de las
principales causas del desigual crecimiento que en términos relativos —y
aun absolutos— se observa entre los diversos sectores de nuestro espectro
industrial. Ello se explica en la posibilidad que tienen los sectores de mayor
dinamismo tecnoldgico (y consecuente disponibilidad de “‘diferenciaciones’),
de “robar” demanda, en especial a los sectores que producen bienes de con-
sumo corriente. Tal el caso de las industrias productoras de alimentos y tex-
tiles, cuya participacién en la canasta de consumo familiar decrece perma-
nentemente, a favor de los bienes de consumo durable; a los cuales el aparato
publicitario presenta como imprescindibles, no solo en su adquisicién sino
también en su permanente renovacién. A este proceso contribuyen eficaz-
mente los sistemas de financiamiento para bienes de consumo durable, que
‘se han multiplicado aceleradamente en los dltimos afios”.

Un segundo tipo de efectos que debe mencionarse, es aquel que el pro-
ces0 que nos ocupa, tiene sobre la actividad tecnoldgica local..

El hecho que e} czquema de diferenciaciones continuas se haga sobre
productos ya desarrollados, minimiza la actividad de disefio, que es pro-
vista desde el exterior. Y en tanto que las posiciones relativas en el mercado
estén basadas en una situacién de poder tecnolégico y financiero que de
alguna manera reduce la competitividad en base a precios relativos, no
existe —en principio— ningtin motivo para politicas de reduccidn de pre-
cios; ni hay competencia de precios externos, por los altos niveles de pro-
teccién que se mantienen. El “que manda’’ en la firma, es el producto y no
el proceso; y en consecuencia las actividades de ingenierfa de proceso que-
dan reducidas a adaptaciones menores, redimensionamiento o ‘‘trouble
shooting” .

Los efectos de lo anterior sobre la capacidad teenoldégica nacional, en
términos de demanda de I D local son por demds evidentes; y plantean
el problema de hasta que punto es racional dar incentivos directos a la in-
vestigacién mientras por otro lado se acepta un sistema oligopdlico que,
en funcién de las politicas globales de la casa matriz, orienta totalmente su
demanda de tecnologia hacia el exterior.

Cabe, también hacer una observacién acerca de las implicancias que
el proceso de diferenciaciones continuas puede tener para un pais que pre-
tende aumentar sus exportaciones industriales. En el cazo de la Argentina,
el sector industrial sufre en materia de precios internacionales las conse-
cuencias de la sobreproteccién que es resultado de un proceso irracional

5 Un excclente {rabajo sobre este tema, se encuentra en [9], brindando una metodologia
de medicién que puede aplicarse a otros pafses.

§ Karz J.[10] ha planteado brillantemente este punto, demostrando que en la {&rgentina
la mayor creacién cn el campo tecnolégico se da cn el drea de “‘investigacién adap-
tativa”,
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de sustitucién de importaciones. Pero; y en especial en productos durables
de consumo, al depender con retardo del ciclo del producto generado exter-
namente, tampoco puede competir internacionalmente en términos de
productos diferenciados. O sea que, en tanto que las empresas multinacio-
nales sean las que definan las pautas de fabricacién en el pafs, las posibili
dades de exportacién de bienes de consumo durable, son muy remotas.

Finalmente, podemos sefialar que el ciclo acelerado del producto, ex-

tiende sus efectos hacia atrds, afectando a los proveedores de partes y pro-
ductos intermedios, en dos aspectos bisicos:

a) la estructura tecnoldgica del producto. final, condiciona la de los
“productos intermedios (y proveedores de par teQ) que de él dependen.
Esto es particularmente evidente en el caso de automotores y al-
gunos artfculos eléetricos para el hogar, en los cuales el productor
final impone a sus proveedores la obligacién de comprar tecnologla
en el exterior, siguiendo el ciclo del producto que €I, a su vez, im-
porta de la casa matriz.

b) lo anterior condiciona las posibilidades de amortizacién de la tec-
nologia por parte de los proveedores, a la vez que aumenta el riesgo
de capacidad ociosa, en funcién de las cortas fases de crecimiento
de las nuevas industrias.

Algunas conclusiones

Hemos tratado, hasta aqui, de deseribir un proceso que -—a nuestro
juicio— ecaracteriza la evolucién de las modernas empresas oligopdlicas, en
particular en el sector de bienes de consumo durable, enumerando algunOb
de los efectos que tal proceso puede tener en los pafses recipientes de inver-
sién extranjera con esas caracteristicas.

En principio, pensamos que tal proceso implica un evidente desper-
dicio de recursos para los paises que se hallan embarcados en él. Todo el
aparato de mistificacidn del consumo, rigidiza altas propensmnes a con-
sumir que —contrariamente a 1o que establece la teorla “clasica”’— son
mas evidentes al haber procesos de redistribucién progresiva de ingresos.

Kl capital invertido siguiendo este proceso, es desperdiciado en su po-
tencialidad, debido al alto costo y la ineficiencia de los bienes que con él
se producen, vy al hecho que en proporciones cada vez mayores vuelve al
exterior en forma de servicios de capital y tecnologia extranjera.

Por lo anterior, surge inmediatamente la pregunta sobre si el cuello
de botella en muchos paises dependientes estd realmente en la disponibili-
dad de c@pu.al o en el uso y aprovechamiento que se hace del potencial de
acumulacién.

~Creemos también que ya no tiene sentido hablar de soberanfa del con-
sumidor, como premisa para cualquier tipo de estudio de oferta y demanda;
lo cual Heva —de paso— a cuestionarse el concepto de 6ptimo, tan asidua-
mente utilizado por los analistas de estos problemas; dado que la aceptacién
de tal concepto requiere como premisa la independencia funcional de ofe-
rentes y demandantes’.

? Furtapo, C. [3].
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En lo que hace a la politica cientifica y tecnoldégica, nos encontramos
una vez mas, en funcién del anélisis realizado, con la realidad de que, mien-
tras por un lado se pretende alentar la investigacién local y la formacién
de investigadores,.por el otro se acepta la “racionalidad” de un sistema que
solo requiere inggpieria adaptativa menor en sus plantas; y compra en el
exterior —ligtos para usar— el total de los conocimientos que requiere para
su actividad. Ello lleva a concluir que la politica cientifica no puede conce-
birse sino en el marco de un esquema global de asignacién de recursos; caso
contrario puede sitnplemente ser una presién de oferta sin correlativa de-
manda.

Salir de un proceso de dependencia como el descripto implica una deci-
sién que va mas alld del control de los efectos externos del mismo (flujos
financieros, demanda de investigacién, etc.). Se trata de replantear todo
el esquema de consumo de la sociedad, buscando una nueva posibilidad
que asegure una racional satisfaccién de verdaderas necesidades, con un
méximo aprovechamiento de las potencialidades productivas y humanas
del pafis. Los bienes son la mas nueva y sutil forma de penetracién y domi-
nacién sobre 1os paises que no han eliminado su situacién de dependencia;
y agregan a la ya indeseable situacién de condicionamiento de la estructura
productiva, la subversién de los valores culturales propios de la comunidad
“recipiente’.
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ALGUNAS IDEAS PARA UN NUEVO ENFOQUE DE LA TEORIA
DEL “CICLO DEL PRODUCTO”

Resumen

Iil presente ensayo intenta, a partir de una reconsideracién de la teorfa del “ciclo del
producto”, analizar los efectos que sobre las economfas de los pafses dependientes, tiene
la transmisién de las pautas de consumo prevalecientes en los pafses dominantes, a través
de la-aceién. de las _corporaciones multinacionales. Se pone especial énfasis en el problema,
de la amortizacién acelerada del capltal produclda por la prematura obsolescencia de los
productos a causa del permanente agregado de caracterfsticas diferenciales como medio
de sobrevivir en el mercado. Se concluye sefialando los negativos efectos que sobre los cos-
tos, la remuneracién de los factores, la competitividad internacional y la creacién tecnols-
gica local, tiene la insercién de los paises dependientes en esquemas de aceleracién del cxclo
de los productos en especial los de consurmo final.

SOME IDEAS FOR A NEW APPROACH ON THE THEORY
OF THE “PRODUCT CYCLE”

Summary

This essay tries to analyze, through a reconsideration of the product cycle theory,
the effects that on the economies of dependent countries has the transmission of consum-
ption patterns from the ruling countries, through the action of multinational corporations.
Special importance is given to the problem of accelerated depreciation produced by the
early obsolescence, through the permanent addition of differential characteristics, as a
means to assure survival in the markets.

The conclusion puts emphasis on the negative effects that over costs, factor prices,
international competitiveness, and technological creation, has the insertion of dependent
countries in schemes ruled by foreing “product cycles”, mainly in final consumption goods.





