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L.A DEMANDA DEL BIEN'

MARIO L. SZYCHOWSKI™

1, Introduccion

El presente trabajo esté basado sustancialmente en uno anterior del autor:
~Una aproximacion econémica del comportamiento individual respecto del Bien
v el Mal”, el cual sera citado en adelante como “Una aproximacion...”

Alli. se definid al Bien como “todo aguello que esta en armonia con Dios,
constituyendo lo contrario el Mal. A su vez, desde el punto de vista
clasificatorio, se considerd al Bien como un valor. Como tal, siguiendo en gran
medida a Garcia Morente ", no es ni una cosa, ni una impresion subjetiva.
Es una realidad objetiva, que pertenece a la categoria ontologica de los objetos
independientes. No se sustenta por si mismo, sino que adhiere a los demas
objetos. Es una expresion trascendental, que se muestra, se descubre, no se
demuestra. No es mensurable. Es atemporal y aespacial.

El objetivo del trabajo es formalizar una funcion demanda del Bien, con
la pretension de constituir un paso imicial, tendiente a contribuir a explicar
mejor ciertos comportamientos humanos; quizas, insuficientemente modelizados
desde el punto de vista cientifico.'"¥

" Al inuy querido Rolf R. MANTEL, a quien Dics le habra recibido valorando positiva ¥
altamente su Stock Neto del Bien.
" Universidad Catélica de La Plata v Universidad Nacional de La Plata,
Codigos de campos (JELY: Ay v Iy

Una primera version de este trabajo fue presentada, para su discusion, en la XXXI Reunion
Anual de la Asociacién Argentina Politica, Bahia Blanca, Noviembre de 1997, Agradezco los
valiosos comentarios de Juan Carlos de Pablo v de Susana Nuti, quienes han sido designados
por 1a AAEP para evaluar e trabajo. Una segunda version fue expuesta, luego. en la Academia
Nacional de Ciencias Fconémicas, Buenos Aires, Agosto de 1998 la cual, con ligeras
variantes, es la que se presenta a continuacién.
4H GARCIA MORENTE, cap. XXIV.
D AINSLIE, p.8. refiriéndose a la Teoria de la Utilidad, dice que a pesar de los muchos
intentos de utilizarla para la explicacion del comportamiento humano (entre ellos Skinner,
Samuelson, Becker, Atkinson v Birch, etc.), sigue siendo cierto que ese “enfoque todavia deja
en la obscuridad qué es lo que determina las motivaciones superiores -aquellas no
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Dicha pretension deriva de la hipotesis de que “el Bien, o el Mal. es
implicado por toda conducta racional. La correspondiente accion de conducta es
determinada por una decision tendiente a maximizar la satisfaccidn del
individuo, dada fas restricciones y escala de valores que enfrenta” U

Dada la naturaleza de la cuestion a considerar, se estimd necesario
recurrir a algunas suposiciones, basadas en principios teologicos. Esto no
deberia extrafar, teniendo en cuenta que la Economia se ha enriquecido
fuertemente con el aporte de otras disciplinas cientificas, y que pareciera natural
que, en ¢l proceso de la busqueda de Ja verdad, no deberian soslayarse ninguno
de los saberes correspondientes a las tres fuentes basicas del conocimiento
humano (sentidos, razon y revelacion).

Por ultimo, resulta oportuno seialar que, al igual que en el referido
trabajo anterior del autor, aca también se considera “el compoertamiento de un
mdividuo ““promedio™. Como tal no cabria ubicarlo en una disposisicon
mferior™, aunque positiva, de procurar el Bien y evitar el Mal, sélo por el
castigo que pudiera merecer, ni en una “disposicion superior’”, que, sin
pretender la sublimidad en la pureza de la intencién moral a lo Kant, actiie
impulsado solo por amor.... Mas bien, debiera ubicarse al individuo en una
““disposicion media””, en cuanto a seguir el comportamiento de referencia,
para el cual la recompensa constituye un movil importante de su conducta
moral”""#

(53]

2.- El objetivo individual y et objetivo social respecto al comportamiento
individual,

En “Una aproximacién...”, p. 150, se propuso la siguiente “funcién de
satisfaccidn™;

S=h(X,X) (1

encaminadas al consumo de algin bien fisiologicamente activo™ HAUSMAN v Mc
FIIRSON, cap. 5, munifiestan su firme conviceion de que las nommas merales tienen
importantes consecuencias econémicas v que, por lo tanto. muchos hechos economicos no
podrian ser explicados convenientemente sin referencia a 1a moral,

"% “Una aproximacién...”, p.153

4 “Una aproximacion...”, p.149
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donde:

S = satisfaccion = toda sensacién deseada (de tipo fisioldgico, psiquico o
espiritual), que se deriva de la conducta racional del individuo.

X' =x],x5,. ,xp,Bii=1.%

XJ = X{,X%,...,X%,M;_j = IDC

Xf = conjunto decisional basico que contiene el elemento Bien (B),

X' = conjunto decisional basico que contiene el elemento Mal (M),

i, = caracteristicas particulares de los elementos;
“Conjunto decisional basico” = conjunto de elementos que podrian
determinar una decision de conducta.

La funcion h representa infinitos conjuntos decisionales basicos. Al
procurar maximizar su satisfaccion, el mdividuo basa cada decision de
conducta en un conjunto decisional basico, que contiene el Bien o el Mal, pero
no ambos al mismo tiempo.Cada decision de conducta deviene de una necesidad
7Dy tiene lugar en el contexto de la escala de valores v de las restricciones que
enfrenta el mdividuo.

En un “periodo base” ** tienen lugar muchas decisiones de conducta,
basadas en otros tantos conjuntos decisionales basicos. E! conjunto de tales
decisiones conforma lo que se ha denominado el “‘conglomerado basico de
conductas™.

“A diferencia de una accion de conducta, determirada por una decisién
basada en un conjunto decisional basico, el conglomerado basico de conductas
implica tanto el Bien como el Mal; o, mas estrictamente, una cierta intensidad
del Bien y una cierta intensidad del Mal” *

21 ygase “Una aproximacién..” p. 139-140.

23 “peripdo base” o “perfodo de corto plazo™= “Un periodo suficientemente estrecho como
para que no varien las ponderaciones de los clementos de Jos conjuntos decisionales basicos.
pero suficientemente amplio come para que el individuo tenga la oportunidad en enfrentar un
sinnimero de situaciones, que lo induzcan a otras tantas conductas que implican, algunas el
Bien v otras ¢l Mal”. Véase “Una aproximacion..”, p. 142.

- ~Una aproximacion. " p. 142
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Como se infiere de lo expresado anteriormente, ef objetive perseguido por
el individuo en cada decisién de conducta es maximizar su satisfaccion'™?. Al
respecto, rtesulta oportuno agregar que el objetivo social acerca del
comportamuento del individuo, teniendo en cuenta las externalidades que
Importan su accionar, es que aumente €l correspondiente “valor del stock neto
del Bien”- VSNB - “*_a fin de que mcremente el bienestar social

De alli, se deduce que ambos objetivos son compatibles cuando el
individuo persigue su objetive adoptando conductas que impliguen el Bien,
debido a que con dicho comportamiento tendera al aumento del correspondiente
VSNB. Por el contrario, resultan incompatibles cuando el individuo persigue su
objetivo adoptando conductas que implican el Mal,

La pregunta relevante que se impone ahora es ;por qué el individuo
podria verse impulsade a comportarse de manera que tienda a aumentar el
VSNB?,

La respuesta depende de la importancia relativa que el individue le asigna
al Bien (IRB), al decidir su accién de conducta . La IRB es, a su vez, funcién
de la recompensa esperada (RE), v ésta del VSNB. En ultima instancia, sin
embargo, la respuesta depende de la esperanza que el individuo pueda tener en
cuanto a recibir una recompensa por adoptar un comportamiento pro Bien %,

En efecto, en un pericdo base cualquiera, la referida esperanza se
corresponde con una determmada probabilidad subjetiva P. Teniendo
presente que RE=g(VSNB),g" > 0, &l individuo procurara, entonces, un VSNBp
que le permita aspirar a una RE,. De donde, cuanto mayor sea P, mayor serd la

(2.4) “Maximizar” la satisfaccion podria significar, sepimn el caso, amenguar un estado de
satisfaccion, de angustia, de depresion. Normalmente, “méaxima™ satisfaccion no significa un
tope completo e innamovibic: significa mas bien un estado de equilthrio transiterio, en el
contexto del dinamisme humano. (“Tna aproximacion...” p. 1437

n .

VSNB = Y (BB, - QIM ) . siendo

tz >
I8, = Intensidad del Bien en el periodo 1.
IM , = intensidad del Mal en el periodo t:
8 v Q= Ponderador valorative def Bien v def Mal, respectivamente. Veéase “Una
aproximacién...” , p. 152- 153
2% Véase ~ Una aproximacion...” |, ps. 151-153,
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probabilidad de que el objetivo individual y el objetive soctal, respecto al
comportamiento individual, resulten compatibles.

Para aventar dudas que pudieran generarse en relacion a la secuencia
funcional descripta en los parrafos anteriores, s¢ recuerda que “la recoinpensa
esperada puede ser vista como medio y como fin del comportanuento pro
Bien.... Como medio, es precisamente ef rol que juega como determinante de
dicho comportamiento; es un estimilo a seguir ese compoitaniento.... Como
fin, la RE es la meta a la que se quiere llegar, es ef premio que pudiera merecer
el individuo por haber seguido un comportamients pro bien...” "

3.- La relacion entre la esperanza y Ia recompensa esperada

Siendo “P” la probabilidad que representa fa esperanza que tiene ci
individuo, en un periodo base cuaiquiera, de recibir una cierta recompensa, T l-
P” simboliza la probabilidad de que no se verifique dicha recompensa.

De alli, la recompensa esperada, RE,. asociada con la probabilidad P, tal
como se la definio en “Una aproximacion...”, p.154:

PxR,+ (1-P)x0=Re, {

3]
et

donde: (1-P) no se asocia con recompensa alguna. razon por la que se
encuentra multiplicada por cero, y R, es la recompensa asoctada cou P.
Obviamente, R, seria igual a RE, solo en ¢l caso extremo en que P fuese 1zual a
uno.
Se supone que la relacion entre Py RE, responde a una gcuacion del
siguienie tipo:
K-Ke™" -p=0 (3)
donde:
K = constante = 1
& = numero “e”
0£R £
0f£P£1
t= coeficiente de velocidad de ajuste.

-

T - Una aproximacion., p. 147
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De dicha ecuacion pueden derivarse la funcion:

P=m(RE) =K (1™ ()
¥ SU Hiversa:
1 K-P
RE, =m (P)=1f F(—J 5
P ) VK )
cuyas representaciones graficas son:
m -1
P RE "

K=1

Fig. 1.2 Re, Fig.16 K1 P
donde: ambas curvas fueron trazadas para un valor dado (0.6) de t. Para
valores mayores de t, la funcién m se desplaza a la izquierda y la funcion m™ a
la derecha; y viceversa para valores menores de t.

La relacion entre P y RE, es de gran importancia a los fines del presente
trabajo. Al respecto es necesario formular las siguientes dos observaciones:

Primera, la asociacion supuesta indica una relacién positiva entre ambas
variables. Ella se fundamenta en el hecho de que, siendo la recompensa aludida
en este trabajo una de tipo esencialmente no pecuniario, inmaterial, espiritual,
divino, es necesario admitir sy existencia; es decir, creer en su existencia. Pero
creer significa, al mismo tiempo, que cabe confiar en que lo creido se haga
realidad, sea realidad.
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Si la creencia fuese deébil, ello significaria que la satisfaccion esperada,
que deviniera de una determinada recompensa B seria pequeia. Por lo tanto,
cabria esperar que el esfuerzo, que haga el mdividuo para procurar esa
recompensa esperada, sea dsbil; lo cual implicaria que la probabilidad, que le
asigna el individuo a que la referida recompensa se concrete, sea relativamente
pequeRa A su vez. si la creencia fuese grande, también lo seria la recompensa
esperada 'y, por ende, también la probabilidad de lograrla.

La segunda observacion que es necesario realizar con respecto a la
relacion supuesta entre P y RE, es que, cuando aumenta RE,, P aumenta menos
que proporcionalmente, o, viceversa, cuando P aumenta, la RE, aumenta mas
que proporcionalmente; o cual puede apreciarse a través de las ecuaciones (4)
v (3), o de sus respectivas representaciones graficas.

Resulta dificil encontrar el fundamento de esa idea de
desproporcionalidad entre la variacion de P, signo del cambio de actitud del
nidividuo respecto al Bien, y la variacion de RE,; algo que pareciera razonable,
atendiendo a la generosidad de Dios, tal como surge de muchos pasajes de la
Biblia **

Quiza, un par de citas de ese Libro ayuden a aceptar la plausibilidad de
la referida hipdtesis de desproporcionalidad. En el Evangelio segun San Mateo,
como colofon de la Parabola de los Talentos, refiriéndose al “‘servidor malo y
tlojo”, a quien el Sefior le confio un talento y no produjo nada, respecto al
“servidor bueno y honrado”, a quien le confio cinco talentos y produjo otros
cinico. se lee: “Quitenle, por eso, el talento y entréguenle al que tiene diez.
Porque al que tiene se le dara vy tendra en abundancia, pero al que no tiene se le
quitara hasta lo que tiene”(Mt XXV,28-20). A su vez en Marcos IV, 8 se lee:
“El resto cayo en tierra buena; la semilla crecio, se desarrolld y dio fruto: unas
produjeron trenta granos por semilla, otras sesenta y otras clen’.

" Se supone que, satislaccion esperada = utilidad csperade = 0 RE; 0=1. Véasc Una
aproximacién...” , p. 152

0 [ ag virtudes teclogales Je la “fe” v la ** esperanza’. son ¢locuentes al respecto. Sida fe es
grande. también lo €5 la esperanza. » viceversa

DY yase. por cjumplo MUY 1017 Sul TS AR 20, Mels T
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4.- La funcion demanda del Bien

Dada una probabibdad P de obtener una cierta recompensa esperada,
RE,. cabria esperar que el individuo se comporte de tal modo que, de lo que de
¢l dependa, pueda verificarse un VSN B, que haga realidad esa recompensa.

Ello implica apcvar sus conducias en un conjunto determinado de
conjuntos decisionales basicos que contengan el Bien; esto es, basar sus
conductas en un conjunio determinado de X;. Estas X; constituyen, pues, las
mcoenitas.

Un modo conveniente de determinar formalmente tales mcognitas es a
traves de la respectiva funcion de demanda. Para obtener dicha funcién se
presentaran, primero, una especificacion particular de la funcion de satisfaccion
v. luego, una “restriccion presupuestaria”; recordando que todo el anaiisis
estard referido a un “periodo base™.

Con la ecuacion (1) se recordd una funcién de satisfaccion generica. Se
estima que una buena especificacion de la misma, en el contexto del presente
trabajo. v que, a su vez, permitira mantener ¢l analisis en términos sencilios, es
una funcion del tipo Cobb-Douglas. Por lo tanto:

S=h(X; X)= X! X° (6)

donde “a” y “b” describen las preferencias ds! individuo.

A los efectos del tema que se analiza no interesan los valores que asuman
los referidos exponentes. De alli que, teniendo en cuenta la utilidad que implica
el hecho de que la suma de ambos sea igual a uno y la aparente conveniencia,
como punto de paitida, de que las preferencias sean simétricas respecto a X;y a
Xj, se supone que a=b=0,3, fo cual significa que las respectivas curvas de igual
satisfaccion, tendran la siguiente forma:
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Fig. 2

Estas curvas son las mmsmas que las curvas de igual satisfaccion
definidas en “Una aproximacion...”, p. 138, sdlo que alla se relacionaban con
distintas intensidades del Bien y el Mal, implicadas por los respectivos
“conglomerados basicos de conducta”, o combinaciones (X, X; ), mientras que
aqui dichas curvas se rslacionan con distintas combinaciones {X;, X; ), que
implican ias respectivas intensidades del Bien v el Mal ?" . En ambos casos
cada curva corresponde a un periodo base.

Respecto a la “restriccion presupuestaria™, con la ecuacion (2) se recordd
la definicion de “recompensa esperada” [P x R, + (I-P) x 0 = RE,]
Estrictamente, esta ecuacion representa la restriccion presupuestaria en el
sentido de que, dada una probabilidad P, la respectiva RE, indicaria la maxima
satisfacion que el individuo esperaria obtener, si adoptara el correspondiente
comportamiento pro Bien.

Ciertamente, segun las circunstancias que envuelven al individuo, podria
haber muchos conjuntos decisionales basicos X; que no servirian de base a sus
decisiones, por contener elementos inaccesibles, debido a restricciones
economicas y/o0 no economicas. No obstante, se supone que siempre habra

A1 Fsta aclaracion constituive una razén  adicional para haber especificado la funcion

satistzecion con una funcién Cobb-Douglas, con a=b=0.35. En clecto. la misma constituve una
excelente  aproximacion a la hipérbola de Fermat. que se habia supuesto en “Tha
aproximacion...”. p. 144,
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suficientes X; a disposicion del mdividuo, de manera tal que nunca enfrentaria
obstaculos insalvables que le impidieran la persecucion de una RE, | acorde con
la probabilidad P que intemalice en un periodo base cualquiera.

Ahora bien, como el Bien es un valor, “que no se sustenta por si mismo,
sino que adhiere a los demas objetos” ' | el comportamiento pro Bien sélo
puede tener lugar a través de las acciones de conducta, cuvas decisiones de
conducta esten basadas en las X; Por consigutente, para obtener la funcron
demanda del Bien es necesario contar con una testocaion presupuestaria que
contenga tales X

Para ese fin, se requiere reemplazar R, y la recompensa nula, asociada
con (1-P), por las correspondientes “cantidadss™ de X, y X, para lu cual se
adoptan los operadores subjettvos “c™ y "1™, de mode tal que:

s Xi= R,
s X_i =
siendo 6 > 0y n = 0. Por lo tanto, queda dehnida la siguiente “recta
presupuestaria’
P o Xt (1-P) m X;=Re, {7)

Esta ecuacion no puede ser representada graficamente, por cuanto si
bien, dados o, P y RE, X, podria ser determinada, no sucederia lo mismo
con X, debido a que m = 0. Esa imposibilidad grafica puede apreciarse también
a traves de la indeterminacidn de la pendiente [P o/(1-P) =], de la recta
correspondiente. Ello no es ébice, sin embargo, para que pueda deternunarse la
funcion demanda de X,

En efecto, traduciendo la funcion de satisfaccion (‘obb-Douglas de la
ecuacion (6), en términos de logaritmos naturales para facilitar la operatoria, y
temends en caenta la “restriceion presupuestaria” de la ecuacion (7), la cuestion
se reduce a resolver el siguiente problema;

Maximizar: in (X?X? )ralnXi+bin X
Sujeto a. Po X;+ ([-P) n X;= RE,

12 . iz . . ar
" Viose “Una aproxmmacion .. L. 17
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Siguiendo el método de los multiplicadores de Lagrange para resolverlo,
se especifican a continuacion la funcion auxiliar . vy las correspondientes
condiciones de primer orden que deben satisfacerse:

L=alhx, +6ENN | - 21 Po\, +(1- Pyay, - RE |

7,
R R Y
oV,

oL b

= Ki-Pyr=0
o,

of.

— = Pal, +(1~ P)m‘\", -Rip=10

De las dos primeras derivadas parciales;

a=h PoX;
b=k (1-P) 7X;

Sumandoa y b

g-h =A[PaX +(1-P) ;erj — ARIE,

.~ _ a+b
de donde; & = _REp

Reemplazando A en las dos primeras condiciones de primer orden, por
la expresion anterior y despejando X; y X i » se obtiene:

L o REp

Xi (a+h)o P ®)
b REp

Xi~ Gvhz (-1 ©)

La ecuacion (8) constituye la funcion demanda de X; buscada, o, si se
prefiere, la funcion demanda pro Bien, o, simplemente, la funcion demanda del
Bien. Dicha funcion tiene la forma de una linea recta, con pendiente positiva
[a/ta+b) ol. El numerador y el denominador de la variable indenendiente se
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mueven simulidneamente en el mismo sentido ¥ | pero la RE, varia
proporcionalimente mas que P, de acuerdo a lo sostenido en la seccidon anterior;
por lo que s1 Py RE, aumentan, RE /P también aumenta, y viceversa.

La ecuacion (%), en cambio, no constituye la funcion demanda de Xj. Al
ser © = 0, el resultado eg indetermmado. Esto condice con lo sustentado en el
trabajo de base. donde se decia: 7., s1 bien puede suponerse que el individuo
procura el Bien, no deja, frecuentemente, de hacer el Mal”; v se recordaba una
cita de Garcia Morente del poeta latine: “"Veo lo mejor, v lo aplaudo, y
practico lo peor™ **  También condice con la paradoja de San Pablo, cuando
habla en nombre de quien conoce fos mandamientos de Dios pero no ha
encontrado su amor: “No entiendo lo que me pasa, pues no hago el Bien que
desearia, sino mas bien ! Mal que detesto” (Rom ViI-15).

El hecho que no se haya podido determinar la demanda de X; no quiere
decir que no exista. En efecto, dado que X j enira en la funcion de satisfaccion,

implica que su demanda existe. Entonces, ,Como se compatibiliza esta realidad
con lo expresado en el parrafo anterior?.

La respuesta a esa pregunta se encuentra en que la demanda de X es la
resuitante de una insuficiente demanda de XN; Sin pretender demostracion
alguna, de ello puede lograrse una idea mas precisa apelando a la

correspondiente funcion indirecta de saiisiacion, V7 ™" : que en este caso o
-
. a  REp|
VX xi)=am % ZR1ip ax (10)
' fa+bls P |

donde; Xi'y X, representan las cantidades demandas “optimas’de X,y X,
respectivamente.

P13 . . , .. . .
7 Por esta razon, REYP podria ser referida, respecto a su variacién, por RE, o por P

7 Una aproximacion...”, p. 142
T Vease. por ejemplo FERNANDE 7 DE CASTRO v TUGORES, ps. 131139

ith
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De (10):

Xize b (1)

donde puede apreciarse claramente que, cuanto mayor sea la cantidad
demandada que se determine a través de la funcion demanda del Bien - la
expresion gue esta entre corchetes en ia ecuacion (i} -, menor sera la cantidad
demandada del Mal, X", v viceversa.

5.- El amor como determinante de ia demanda del Bien

De acuerdo a lo esperado, la ecuacidn (8) muestra una relacion directa
entre X; y RE/P. Cuando esta ultima variable aumenta, tambien lo hace X; y
viceversa Ceteris paribus, en el caso extremo en que RE/P llegara a ser cero,
fa demanda por X; serta nula. En el otro caso extremo, en que RE,/P liegara a
ser infinito, la demanda por X, también seria infinita.

Vale la pena subrayar que, asi como en una funcicn de demanda
corriente, la cantidad del bien que se demandaria a un determinado precio no es
una mera expresion de deseos, sino que el individuo cuenta ¢on los medios
necesarios para concretar ¢sa compra, aca tampoco se trata de simples deseos o
preferencias, sin sustento alguno, sino que un cierto valor de RE/P implica
para el mdividuo un firme compromiso moral de procurar la correspondiente
cantidad de X

El segundo caso extremo del anteultimo parrafo, cuando RE,/P se torma
infinito, reflejaria un hito de gran importancia en el perfeccionamiento espiritual
del individuo. Paradodjicamente, la RE,/P al tomarse infinita deja de ser
impulsora del comportamiento pro Bien, La fe y la esperanza va no
constituirian los impulsos primarios de dicho comportamiento. Quedaria solo el
amor como el gran motor de la demanda del Bien. Seria el caso de Teresa de
Calcuta v el de todos los santos.
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No es que la fe y la esperanza hayan desaparecido, sino todo lo contrario.
Han llegado a ser tan grandes que no solamente implica que P es igual a uno vy
RE, igual a infinito, sino que, por definicion " RE,= R, Esto es, al individuo
ya no le cabrian dudas en cuanto a la existencia de la recompensa anhelada (1-
P=0}; o, coae se dijera en “Una aproximacion..”, ps. 153-154, ello
“equivaldria a una creencia total de tener una recompensa’. Ademas,
teolégicamente hablando, esa recompensa se wvuelve vivencial, aunque el
individuo todavia la vea ... "como en un mal espejo y en forma confusa™ 2 .

¢ Quiere decir lo expresado que antes de que se llegue al extremo, al que
se hizoreferencia en el antenltimo parrafo, el amor esta ausente como umpulsor
del comportamiento pro Bien?. ;De ninguna manera!, aunque, probablemente,
su presencia sea mas tenue cuanto menor sea P, v viceversa

La presencia del amor en la funcion demanda del Bien se manifiesta,
analiticamente, tanto en el valor de “a” como en el de “o” Un mayor valor de
“a” significa una mayor preferencia por X, , por lo que las curvas de 1gual
satisfaccion de la Figura 2 se tornan mas inclinadas con respecto al gje de la X
; esto es, aumenta la preferencia por los conjuntos decisionales basicos que
contienen ¢l Bien. A su vez, un menor valor de “c™ significa que el ndividuo
asocia ahora R, con una mayor cantidad de X; (Recuérdese: o X; = Rp , lo

cual implica que:
1

g Rp = Xl)
Dado que la pendiente de la funcion demanda de la ecuacién (8) es:
~— . un aumento de “a” y/o una disminucién de “c”, disminuiria la
{a+b)o

melinacion de la funcion con respecto al gje de la X;; tal como puede apreciarse
en la Figura 3, para valores hipotéticos de dichos parametros. Ello mplica que,
para un mismo valor de RE, /P, la cantidad demandada de X sera mayor; o,

lo que es lo mismo, una mayor porcion del Bien sera procurada con 1gual

“1PxR, + (1-P)x 0=RE,
#2t Cor. XM-12.
B3 afe.. actiia mediante el amor”, (a, V.6,
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recompensa esperada. pero con una mayor intensidad del amor [Observesc v Ja
figura 3:, X;, Xs, y X;, en relacion con (RE, /P) 5]

REp /
— w e
"l &) @
=/ 2
éla‘f T L
! - ﬂ,"\qﬁf -:--' -~
, ¢ QEE:,/ -
) f o ;v,r—""
HEPPIS | of - i~ — = - e
. )
aj S e \
IV !
o il | 1
Xl X2 X3 Xi
Figura 3

;Quiare decir. entonces, que el amor debe computarse como otro factor de la
tuncion demanda det Bien?. jEfectivamente!. La respuesta ya habia sido
anticipada en “Una aproximacion...”, p. 146, donde se decia que el “grado de
apertura a Dios’ constituia otro determinante de la importancia relativa que el
sujeto le otorga al Bien No es que quien no tenga fe quede excluido de actuar
con amor. Lo que pasa es que como Dios es Amor y su convocalona a los
hombres por ¢l amor es tan grande, hablar de grado de apertura a Dios es
equivalente a hablar de mtensidad de amor e

6.- Conclusiones

Con la ecuacion (%) se llego a una funcion demanda del Bien En cambic.
no sucedio lo mismo con respecto al Mal. El resultado condice con el principto

* oy Pable, en 1-Cor XTI, 4-7, exphictté en qué consiste ol amor = 1T ainor ex paciosie,
~ervicial v sin envidiz, Ne quiere upisrontar nf se hace of tmponiante. No actita con bajesi 1
sine que efvida ks ofensas s

wia la verdad. R amor disculpa todne

Dhusea su prapie interés. 1.1 amor 1o se dgju llevar por fa
perdens. Nunca se alegra de alge miusto v siempre le ugn
o lo cree, todo To cspeta v lodo Jo soporta
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de que lo que se busca es el Bien, aunque frecuentemente ef mdividuo se ve
envuelto en la marana del Mal. No obstante, cabe decir que en ia medida en
que el mdividuo intensifique su comportamiento pro Bien, probablemente,
menor sera la intensidad con que se desvie al Mal: io cual sc deduce del hecho
que el Mat se opone al Bien.

La funcion demanda del Bien fue lograda sin contradecir el principio
utilitario, de que las elecciones del individuo se dirigen a maximizar su
satisfaccion, a partir de las restricciones que enfrenta. En este caso, la
restriccion relevante esta constituida por la recompensa esperada, la cual se
determina, para cada periodo base, por la probabilidad que ef individuo le
asigna a la esperanza de recibir una recompensa por practicar el Bien y, por
ende, evitar el Mal.

La fe v la esperanza en un individuo “promedio™ son limitadas, de alli la
“testriceion presupuestaria” utilizada. y de alli que la recompensa esperada sea
un factor determinante de la demanda de los conjuntos decisionales basicos que
contienen el elemento Bien (X;, Prucba de ello es que cuande la fe v la
esperanza se vuelven ilimitadas; esto es, cuando la recompensa esperada se
vuelve infinita, ésta deja de ser un factor explicativo de la demanda del Bien: la
preferencia por X; se hace maxima (a=1), el operador subjetivo que equipara X;
con R, se hace minimo (¢ = 0), la pendiente de la demanda se torna infinita:
solo el amor cuenta; el mdividuo promedio se vuelve “otro”, alguien (como se
recordd en la Introduccion) con  “uma ““disposicion superior’, que sin
pretender la sublimidad en la pureza de la intencion moral, a lo Kant, actie
impulsado solo por el amor...”.

Que se haya concluido que la recompensa esperada - o, mas
precisamente, la recompensa esperada ponderada por la probabilidad que asume
el individuo en cuanto a la obtencion de una recompensa - vy el amoer,
constituyen dos factores de primera linea en la demanda del Bien, no quiere
decir que no haya otros factores que también pueden determinar un
comportamiento pro Bien: tales como el temor al castigo por hacer ef Mal, el
deseo de evitar un sentimiento de culpa por hacer el Mal o no practicar el Bien,
la recompensa no divina que puede perseguir el individuo por hacer ¢l Bien y
evitar el Mal, el amor cuando RE,/P=0. De todos modos, los efectos de esos
otros posibles determinantes se reflejarian en la Figura 3 a través de un
desplazamiento a la derecha de la linea de la demanda, sin cambio de pendiente,
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0. a traves de un valor constante de X;. en una expresion supuestamente
empirica de la demanda del Bren.

A partir del reconocinuento de que el Bien o ¢l Mal se encuentran en la
base de toda decision humana, la racionai determinacidn de una funcion
demanda dei Bien. tipo “curva de Engel”, pareciera constituir un paso tendiente
a coadvuvar en la explicacion de muchos actos humanos que involucran el
“prebiema economico”, pero que actualmente no son explicados. o no lo son
cabalmente, por la Teoria Economica Esta presuncion se deriva de la
mmplicancia obvia de la funcion, de que cuanto mavor sea la intensidad de la
demanda del Bien, mayor sera la probabilidad de que se tomen ciertas

decisiones v no otras.
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LA DEMANDA DEL BIEN

MARIO L. SZYCHOWSKI

RESUMEN

Se parte de la aceptacion de que toda conducta racional implica una adhesion al Bien,
o al Mal. Il Bien. un “valor”, es definido come todo aquelio que ¢sta en armonia con Thos.
Tuego de proponerse una determinada “tunciéon de satisfaccidn™ v una cierta “restriceion
presupuestaria”, a través del método de los multiplicadores de Lagrange, se obtiene una
demanda dei Bien, como una funcién de la “recompensa esperada™ {por practicar el Bien v
evitar el Mal) y del ~ameor™. La mencionada recompensa es de naturaleza espiritual, v el amor
es de la clase especificada por San Pablo en 1-Cor XHI, 4-7.

THE DEMAND OF GOOD
MARIQ L. SZYCHOWSKI

SUMMARY

Since the acceptance that Good, or Evil, 15 imphed by every rational behavior and afler
proposing a cerlain “lunclion of satisfaction” and a certain “budgeting restriction”™,  through
Lagrange’s multipliers method it has been obtained a demand of Good as a function of the
~expected reward” {for practising Good and avoid Lvil) and of “love”. The mentioned reward
15 of a spiritual nature, divine. and the love is of the kind specified by St. Paul in 1-Cor XTII,
4.7,





